
                          ACAVI,  société  spécialisée  en  Ressources  Humaines  pour  les industries des secteurs 
                     scientifiques, accompagne ses Clients depuis plus de 17 ans en recrutements, évaluations 
                  et conseils. 

 

TECHNICO-COMMERCIAL SEDENTAIRE H/F 
Secteur PROCESS & INSTRUMENTATIONS  

CDI – IDF (95) 
 
Notre Client est une Société fabricante, leader européen dans le secteur des instruments de mesure, de 
régulation de débit et de la pression pour gaz et liquides. Ces clients finaux étant les laboratoires de la 

R&D et les industriels.  
 
 

Sous la responsabilité du directeur commercial, vous aurez la charge de la définition et de la réalisation 
des offres de prix pour la vente de composants et de solutions techniques. Il s’agit de solutions pour 
les secteurs industriels et de la recherche comprenant des débitmètres/régulateurs de débit et de 
pression pour gaz et liquides, pompes de dosage, systèmes d’évaporation, solutions de service et de 
maintenance, réalisations de solutions fluidiques… 
 

 

VOS MISSIONS : 

 

• Répondre aux appels téléphoniques 

• Conseiller et accompagner les clients pour leurs différents besoins techniques 

• Prendre les commandes auprès des clients et réaliser des devis 

• Détecter les nouvelles affaires et le potentiel de développement 

• Suivre les différentes commandes. Fidéliser les clients par vos conseils 

• Renseigner les clients, en soutien des équipes commerciales itinérantes. 
 

 

VOS ATOUTS POUR CE POSTE : 

  

• Une formation de type BUT/DUT Mesures Physique ou BUT/DUT Chimie ou BTS CIRA ou 
Licence Sciences pour l’Ingénieur Instrumentation, en environnement technique 

• Connaissances techniques en instrumentations requises 

• Vous possédez une première expérience réussie. 

• Vous disposez un réel sens du relationnel et vous aimez travailler en équipe 

• Anglais obligatoire 

 
AVANTAGES DE L’ENTREPRISE : 
 

• Accompagnement et formation aux produits et solutions techniques 

• Possibilité de télétravail 1 à 2 jours par semaine après la période de formation  

• Tickets restaurant, Mutuelle, RTT 

 
Envie de développer votre savoir-faire commercial dans une société filiale d’un groupe leader 
mondial dynamique, en développement continue ? 
 
Envoyez rapidement votre candidature sous la référence CS161123-103 en vous connectant via le 

lien suivant : https://www.acavi.fr/offres-emploi/job/CS161123-103-ACA/technico-

commercial-sedentaire-hf-process-instrumentations-cdi-idf-95  
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